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La centrale qui facilite
vos achats publics !

Services généraux Services informatiques

Services techniques Services alimentaires

LA GAZETTE

En partenariat avec REE



Vous étes un établissement public ou privé en charge d'une mission d'intérét général.
Vous ceuvrez dans les régions Hauts-de-France, Normandie,
Grand-Est ou lle-de-France.
Facilitez vos achats et faite appel a NOUS : réactivité, efficacité et sécurité juridique!

Vous bénéficiez de délais maitrisés.
Pas besoin d'engagement dans la durée, ni de convention!

Accédez a tous nos marchés sur

notre site www.cap-territoires.fr

une multitude de marchés créés
selon vos besoins !

Pour toutes informations,
contactez le 03 44 10 42 65 ou par
courriel : commercial@cap-territoires.fr

Pour suivre l'actualité de
CAP Territoires
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Je tenais en tant que président

de I'association « CAP Territoires »

a remercier 'ensemble de nos
bénéficiaires et clients pour la
confiance et leur collaboration, qu'ils
nous accordent depuis bientot 15 ans.

Notre succes est étroitement lié

a nos partenaires : Legallais, SCC
France, PID, Etablissement Lucien,
Frans Bonhomme, LOXAGRI, INEO/
INFRACOM, SPIE ICS, GOUJON
Bureau ...

Nos partenaires et la Centrale d’Achat
Public « CAP Territoires » partagent
comme exigences de vous proposer
la solution la plus adéquate afin de
répondre a tous vos projets.

De cette réussite collective, nous
avons la conviction d’'apporter

un service de proximité a la
hauteur de vos attentes, avec la
meilleure réactivité possible tout
en conservant les atouts de |la
simplicité.

Ce modele a fait ses preuves et forts
de nos atouts, nous étendons notre
activité aux régions Normandie,
Grand-Est et lle-de-France. Bien
entendu, nous continuons a servir
notre coeur historique« Les Hauts-
de-France ».

1 rue de la Chapelle
CS 46001 - 60000 ALLONNE

03 4410 42 65
commercial(@cap-territoires.fr

WWww.cap-territoires.fr



commercial@cap-territoires.fr

http://www.cap-territoires.fr

CAP

Cap’ se développe
et devient CAP

Alors qu’elle a fété ses dix ans en 2019 et inauguré ses nouveaux locaux de 900 m? le 14
septembre 2022 a Allonne, la centrale d’achat public Cap’Oise Hauts-de-France change
de nom et devient CAP Territoires. Elle propose désormais ses services aux régions
limitrophes depuis le 1¢" janvier 2023, pour s’adapter aux demandes. Une ouverture
géographique qui n'enléve pas le credo de la structure : la proximité, réactivité.

Ca I'était de plus en plus et ¢a I'est encore plus depuis
quatre ans: la mutualisation des achats a plus que
jamais le vent en poupe. Baptisée encore Cap'Oise

Hauts-de-France en 2022, la centrale d'achat public
annoncait, en quatre ans, un triplement des commandes
et un doublement du chiffre d'affaires ainsi que des
effectifs. Et pour cause, maintenant appelée CAP

Territoires, la structure est une solution d'achat public

gérant un catalogue vivant, dont l'objectif est de coller
aux besoins fonctionnels des structures publiques et des
entreprises privées soumises aux marchés publics. Et se
veut étre « une solution pertinente », comme la définit
Didier Jeudon, I'actuel président.

DEVIENT

www.cap-territoires.fr
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De gauche a droite :

Henri Sabatier-Garat : délégué général,
Vanessa Paire : déléguée générale adjointe
et Didier Jeudon : Président.

ancée dans ['Oise en 2009

jusqu'a étendre ses services

dans toute la région Hauts-

de-France quelgues années

plus tard, cette centrale

d'achat public a ouvert
ses marchés, depuis le 1 janvier 2023,
en Normandie, lle-de-France et dans
le Grand-Est. « Pour répondre aux
demandesdansdesrégionsouiln’y pas
ce service, explique Henri Sabatié-Garat,
délégué général de CAP Territoires. Il
existe des centrales nationales mais
nous agissons en complémentarité car
nous sommes avant tout une centrale
de proximité en gardant I'échelle du
territoire. »

Evoluant dans un secteur trés

concurrentiel, CAP Territoires a su se
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faire un nom : avec sa connaissance des
secteurs et des communes, la structure
réussit a capter uneclientele tréslarge et
as'adapteratoustypesd'interlocuteurs :
enseignement  supérieur,  bailleurs
sociaux, batiments publics, etc. « Nous
proposons la simplicité dans les achats,
la mutualisation etlaconformité, avec un
ancrage tres fort au sein des territoires.
Notre savoir-faire est historique et nous
suivons nos clients », note Henri Sabatié-
Garat.

La proximité
et la diversité : les forces

Avec son équipe de 25 collaborateurs,
cette association de gouvernance
publique n'a pas peur de ce nouveau
défi, souvrant étape par étape a de
nouvelles zones géographiques. « Nous
faisons du sur-mesure, explique encore
le délégué général. Nous intervenons
aussi bien pour les petits que les gros
services, sans faire de sélection. Nous
essayons juste d'étre pertinents. »
Mobilier, denrées alimentaires (épicerie
sucrée, salée, surgelés, créemerie,
fruits, légumes, boucherie, volaille,
charcuterie, boissons, etc.), panneaux
de signalisation, informatique, peinture,
équipements électroniques... la centrale
gere les achats récurrents et possede
un catalogue de plus de 30 familles
de produits, soit pres d'un million de
références. Et cette grande diversité lui
permet d'étre 'unique interlocuteur des
achats mutualisés. « Pour les denrées
alimentaires, c'est un savoir-faire
unique en France, créé a l'origine dans
I'Oise », met-il en exergue.

Si la diversité propose une offre
large, elle s'inscrit surtout dans une
proximité absolue. « Nous avons une
offre contextualisée, détaille Vanessa
Poure, déléguée générale adjointe.
Nous travaillons avec des fournisseurs
locaux qui collent aux dynamiques
territoriales. Au-dela d'étre proche de
nos clients , nous avons également
une démarche de proximité avec les
stocks et les produits... ce qui fait que
nous avons une qualité de service et
une grande réactivité. » Cest aussi
une facon pour CAP Territoires de
s'inscrire dans les enjeux de demain,
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comme l'explique Didier Jeudon

« Les achats groupés ont encore
plus d'impact aujourd’hui, au vu du
contexte économique actuel. Clest
une économie de partage pour
faire face aux enjeux économiques
et écologiques de demain. Nous
avons fait le choix de la proximité. »
A tel point que CAP Territoires — qui
possede un showroom a Allonne - a
élaboré une mise en ceuvre de I'achat,
en faisant, tester ses produits avant
l'achat final ou en conseillant les
utilisateurs.

Nouveaux marchés

Coté développement, CAP Territoires,
sans actionnaire, procede a une
croissance organique : un pProcessus
de développement progressif et
continu, qui lui confere une totale

liberté. Depuis I'année derniere, la
structure s'est ouverte a d'autres
marchés, toujours en réponse
a une demande des clients. La
cybersécurité fait désormais partie
de ses services. Avec sa prestation
d'accompagnement, concrétement
la centrale d'achat public devient
un accompagnateur dans les audits,
les obtentions d'agréments, dans la
RGPD ou encore dans les formations
de prévention. « Nous avons mis cela
en place car la demande émane
de clients et le besoin est réel »,
note Henri Sabatié-Garat. Cela va de
paire avec un nouveau marché, le
diagnostic immobilier.

Avec cette évolution constante et
cohérente, CAP Territoires s'implante
concretement dans les territoires
et prouve la force de l'économie
d'échelle.
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Quelques Références clients
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Service Avant Vente et Vente

Qui sont vos clients ?

Nos clients sont des acteurs publics ou des entités
soumises au code de la commande publique. lls sont
tres variés, Que ce soit en termes de taille de la structure
ou d'activité (commune, EPCI, bailleurs sociaux, milieux
hospitalier, Syndicats, etc...).

Pourquoi ont-ils recours
a une centrale d’achat public ?

La premiere des raisons est le respect du code de
la commande publique. En commandant via notre
structure, ils sont sGr d'étre en conformité avec les régles
de lacommande publique. Les autres arguments avancés
par nos clients sont la facilité, le choix et la rapidité d'achat.

Quels sont vos avantages ?

Notre principal avantage est la simplicité dans les achats.
Cela commence par un accés a la centrale simplifié
(pas d'adhésion ni de convention..). De plus, nous nous
efforcons d'étre réactifs (délai de remise des offres, de

mises en relation..) et d'apporter un service de proximité
(un seul interlocuteur).

Est-ce que la centrale vend
un service ou des produits ?

On nousdemande souvent sila Centrale vend des services
et/ou des produits ?

Nous répondons « les 2 mon Capitaine ». Mais, nous
proposons surtout une solution compléte pour
nos bénéficiaires, que ce soit pour des services
généraux, techniques, denrées alimentaires ou encore
informatiquesetnumeériques.Choix,conseils, possibilité
d'échanger directement avec les professionnels, prix
mutualisés, sécurité juridique, réactivité, proximité
et accompagnement sont les ingrédients de nos
solutions.

Qu’est ce qui est remarquable
dans votre portefeuille clients ?

Mairies, EPCI, GHT, SDIS, CONSEILS DEPARTEMENTAUX,
ASSOCIATIONS, SYNDICATS, etc.



Des besoins différents, des interlocuteurs différents ! nous
apprécions cette diversité dans notre portefeuille clients.

Nous sommes capables de répondre aux besoins d'une
« petite » collectivité qui aura besoin gu'on I'accompagne
du début a la fin, et d'une « plus grande » qui a souvent
déja identifié son besoin. Dans tous les cas, nous sommes
a méme d'accompagner sur tout ou partie du cycle d'un
achat.

Quelgues soient la taille et le besoin, nous savons assister
nos clients avant, pendant et apres la vente grace a une
présence forte de nos titulaires sur le terrain et a notre
fonction charniére, pour faciliter les échanges, et assurer
une sécurité juridique a nos clients.

Quels sont les mots de vos

clients pour décrire la centrale ?

Nos clients apprécient notre coté « généraliste ». Un seul
point de contact, leur permet d'accéder a des domaines
de marchés bien différents. Des économies d'échelle, du
conseil technique, sécurité juridique, facilité, réactivité
et proximité sont nos maitres mots. Les bénéficiaires
apprécient notre catalogue de produits/services variés et
notre disponibilité.

Avez-vous des concurrents ?

Le paysage concurrentiel est agrémenté de plusieurs
centrales capables de répondre a une méme demande
(nationale, régionale ou groupement d'achat sur des
secteurs spécifiques). Nous oeuvrons tous ensemble
pour étre toujours plus réactifs, plus proches et meilleurs
accompagnateurs de nos clients.

La Clé ? Un travail d'équipe. TOUS chez Cap Territoires
sallient dans ce sens.

// CAP

Votre plus belle affaire
en 2022 ?

Chacune des affaires que nous remportons est une
réussite.

Voir un interlocuteur au départ hésitant, signer son bon
de commande et nous confirmer gue tout sest bien
passé... C'est un SUCCES!!

Ce gque vous aimeriez dire a vos clients ?

Faites confiance a une centrale de proximité, qui
place REELLEMENT le bénéficiaire au coeur de ses
préoccupations. Une équipe pour laquelle cela a une vraie
signification et qui saura traiter votre demande est a votre
disposition.

CONTACTEZ-NOUS !
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Achats Marcheés

Affaires Juridiques

1 de lignée d'un process de vente complet, le
service « Achats Marchés Affaires Juridiques »
n'a eu de cesse d'évoluer au cours de ces
derniéres années pour toujours mieux répondre
aux attentes de nos bénéficiaires et clients.

En effet, les atouts qu'ils peuvent trouver dans une centrale
d'achat public sont dans un premier temps, l'optimisation
des coUts relatifs aux procédures de passation des marchés.

Dans un second temps, le fait de mutualiser des achats,
permet une économie d'échelle rapidement atteinte : un
exemple de mutualisation pertinent, la famille d'achats de
fournitures de bureau via la CAP Territoires débouche sur
un gain immédiat entre 15 et 30%.

Enfin, le fait de sous-traiter des achats a la CAP Territoires

leur permet également de se décharger d'un certain
nombre de missions au profit d'autres pouvant étre plus
stratégiques.

Au fil de l'eau du process achats, les bénéficiaires ont la
possibilité de satisfaire rapidement leurs besoins puisqu'il
n'y a ni frais d'adhésion ou de droit d'entrée.

De plus, l'organisme public tire profit de I'expertise de la
CAP Territoires tout en s'affranchissant de l'obligation de
publicité et mise en concurrence.
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Du cété des opérateurs économi-
ques, cette mutualisation des achats
via une centrale d'achats est l'oppor-
tunité de démontrer leurs compé-
tences et d'avoir leurs entrées chez
plusieurs acheteurs publics. Les TPE
et PME ne sont pas en reste puis-
gu'elles sont autorisées a accéder
aux marchés qui sont trés souvent
allotis par département ou région,
mais elles peuvent aussi accroitre
leur visibilité et leur champ d'inter-
vention auprés de multiples ache-
teurs.

Petite anecdote justement, dans
le cadre d'un renouvellement de
marché et d'un sourcing concernant
le matériel de nettoyage, nous avions
recu dans nos locaux une entreprise
de 3 personnes située dans le Nord.
Cette entreprise a soumissionné sur
un lot géographique et est devenue, quelques semaines
plus tard, notre titulaire de marché, c'est-a-dire un
fournisseur.

Enfin, le domaine des marchés publics n'a cessé d'évoluer
sur ces 3 dernieres années.

La pandémie, le conflit Russo/ukrainien et la flambée des
matiéres premieres, entres autre, ont été un véritable
tournant dans notre fagon d'appréhender, de traiter et
d'adapter nos décisions.

Notre veille réglementaire et légale auprés de la DAJ,
de notre adhésion au Conseil National des Achats ou a
I'Observatoire des Achats Responsables nous permettent
de connaitre les bonnes pratiques, mais aussi d'échanger
surlesenjeuxet lesdifficultés que nous pouvons rencontrer.

Fidele aux valeurs de l'entreprise qui sont : Simplicité,
Réactivité, Proximité et Conformité, le service Achats Marchés
Affaires Juridiques de la CAP Territoires a fait le choix dés le
départ de toujours discuter, échanger et négocier avec ses
titulaires de marchés pour trouver des solutions communes
et équilibrées afin de pouvoir toujours servir au mieux ses
bénéficiaires et ses clients tout en gardant des prix attractifs
et une haute qualité de service.

DAJ : Direction des Affaires Juridique du Ministére....
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Administration des Ventes

Pour vous, quels sont les

fondamentaux de la Relation Clients ?
La Relation Clients, c'est avant tout communiquer
efficacement avec tous ses interlocuteurs.

Le service Relations Clients de la CAP Territoires est en
permanence, a l'écoute de ses bénéficiaires afin de bien
appréhender leurs demandes. Les équipes ont su établir
un climat de confiance, ce qui permet de traiter toutes
les demandes avec simplicité et réactivite.

La satisfaction de nos bénéficiaires et de nos titulaires
est notre quotidien et est au coeur de notre métier.

Sur quels outils ou méthodes vous
appuyez-vous ?

NouUS nous appuyons sur une équipe de 4 collaborateurs
qui échange en permanence, sur un ERP qui centralise
toutes les données et sur cette relation de confiance et
de partenariat avec nos titulaires de marché.

Comment vos clients vous disent
qu’ils apprécient vos offres ?

Nous apprécions la qualité de nos offres par les retours
faits aux assistantes commerciales ou par nos titulaires
de marché. Nous avons également des retours trés
positifs lors des évéenements auxquels la CAP Territoires
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participe régulierement.

Nous avons développé une certaine proximité aussi bien
avec nos titulaires de marché que nos bénéficiaires afin
d'étre toujours plus réactifs et efficaces pour répondre
aux demandes.

Combien d’appels recevez-vous ?

Combien de courriels ?

Le service Clients est composé de 4 assistants commer-
ciaux, recoit environ 6000 appels / an et traite environ
25000 mails /an.

Entre le premier contact et
I'’élaboration d’un devis,

combien de temps faut-il ?
En moyenne, le devis est établi en moins de 48h.

Pour interagir avec les clients,

est-ce que vous utilisez la messagerie
instantanée ?

Actuellement, nos canaux de communication sont
le mail et le téléphone. Lutilisation de la messagerie
instantanée, telle que WhatsApp ou l'utilisation d'un
Chat sera prochainement a I'étude.

Votre distributeur multicanal
réseaux et infrastructures

DE VENTE
PARTOUT
EN FRANCE

www.fransbhonhomme.fr

L
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Suivi Exécution
des Marcheés

Quelle est votre mission au sein

d’une centrale d’achat public ?

Le service Suivi Exécution des Marchés (SEM) est le
garant de l'application des conditions de I'exécution des
marchés, c'est-a-dire que les produits ainsi que les prix
proposés par nos titulaires de marchés (fournisseurs)
correspondent bien au périmétre du marché. Nous
garantissons la pertinence des produits et la justesse du
prix.

Comment rendez-vous accessible
aux clients le contenu

des marchés ?
Lorsque nous renouvelons ou créons un marché, une
newsletter est systématiquement envoyée a notre base
de contacts. Lorsqu'un prospect ou bénéficiaire souhaite
avoir plus de renseignement sur un marché, nous Ui
adressons une fiche périmetre créée par nos soins ou
tous les détails concernant le marché sont indiqués.
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Comment menez-vous le suivi
des fournisseurs tout au long

de la vie du contrat ?

Le service organise systématiquement des réunions
lorsqu’un nouveau marché est lancé ou renouvelé, que ce
soit avec un fournisseur déja connu par la centrale ou non
pour leur rappelerle fonctionnement de la Centrale d’Achat
Public des Territoires mais également les attentes de nos
bénéficiaires. Par la suite un point annuel est organisé au
minimum sans oublier les échanges quotidiens.

Généralement combien
de références trouve-t-on

dans une famille de produits ?
Le nombre de références proposées par marché peuvent
varier de 7 a XXX articles et 50% de nos références sont
proposées sur des sites de commandes en ligne.
Nous proposons actuellement 83 marchés et travaillons
avec 49 fournisseurs.



Comptabilité

Introduction

La comptabilité est en constante évolution, elle doit
s'adapteren permanence aux évolutions technologiques,
réglementaires et économiques. Dans les années a
venir, une transformation digitale va devoir se mettre en
place et commencera dés 2024, grace a la facturation
électronique obligatoire en France. La digitalisation des
processus comptables va permettre une gestion plus
efficace, plus sOr et plus rapide des données comptables.
Elle sera au service de nos clients et de nos fournisseurs,
mais également au service de la planete.

La facture électronique

La facturation électronique obligatoire, en plus de
nous permettre d'adopter des nouvelles pratiques plus
respectueuses de I'environnement en limitant le papier,
les déchets et donc notre empreinte carbone, va faciliter
les relations fournisseurs et clients. Nous sommes
certains gu'elle va tous nous permettre de gagner du
temps et faciliter nos échanges en raccourcissant les
délais de réception et de traitement des factures. Elle
va également permettre de sécuriser les processus en
limitant les erreurs de saisies, en faisant disparaitre le
risque de non-réception et de perte de document. Pour
nous, l'enjeux est important car nous devrons étre a la
fois flexibles et technologiquement compétents. Ce sera
l'occasion de revoir I'ensemble de nos flux et processus,
afin de les améliorer et tout cela pour atteindre une
meilleure satisfaction client et fournisseur.

Comptabilité fournisseurs

Nous mettons en place un vrai partenariat avec nos
fournisseurs et cela va de la mise en place d'échanges
réguliers jusqu'au paiement des factures, au sein d'une
relation de confiance :

Pour nous, le respect des délais de paiement est tres
important, car nous savons que cela est primordial pour
nos fournisseurs. Cela permet a nos fournisseurs de
travailler sereinement avec nous en ayant une meilleure
visibilité sur leur trésorerie et de 'améliorer. Notre objectif
est également de mettre en place une communication
transparente et claire avec nos fournisseurs pour aider a
résoudre rapidement les problémes.

Bien évidemment nous respectons la loi LME 2008,
mMais nous voulons aller encore plus loin. Pour cela, nous
nous sommes également engagés dans la certification

// CAP

au label « relation fournisseurs et achats responsable
», car il s'inscrit parfaitement dans notre démarche de
développement durable et de responsabilité sociétale.

Comptabilité clients

Notre priorité au sein du service comptabilité client est
la satisfaction client et la qualité de la facturation. Cela
permet a nos clients de recevoir leurs factures au plus
tot, avec les exigences demandées. Une facture précise
et détaillée transmise rapidement, correspondant a
la commande et a la livraison est essentiel pour son
traitement chez notre client. Notre client peut ainsi
enregistrer efficacement la facture et planifier au plus
juste sa trésorerie et donc effectuer les paiements dans
les délais convenus. Car pour nous également, une
gestion sereine de notre trésorerie est primordiale.
Néanmoins, un litige est toujours possible et notre équipe
est disponible et a votre écoute pour vous accompagner
dans sa résolution.

Crace a tout cela, nous faisons gagner du temps a nos
clients.

Conclusion

Vous I'avez compris, notre but est de simplifier la vie de
nos clients et de nos fournisseurs, en mettant en place
une comptabilité efficace a leur service, afin d'offrir une
expérience de vente et d'achat plus fluide, sereine et
agréable jusqu’au paiement de la facture.
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SPlE

SPIE ICS : une expertise de cybersécurité
en proximité des organisations

SPIE ICS accompagne

la transformation
numérique des
collectivités, a travers
une offre globale de
services. Présente sur

60 sites en France,
I'Entreprise de Services
Numériques (ESN)
francaise développe

une nouvelle palette de
services en cybersécurité,
a I'heure ou la maitrise de
la donnée est au premier
rang des préoccupation
des DSI.

« SPIE ICS est idéalement placée
pour accompagner la transformation
numérique de ses clients » explique
Yanis Martinent, directrice régionale.
Sa connaissance fine de leur Systeme
d'Information lui permet d'apporter de la
valeur sur toutes les problématiques liées
aux infrastructures et a l'environnement
de travail utilisateur. Nos équipes associent
la DSI et les métiers dans une approche
de co-construction de la solution, qui tient
compte des nouveaux usages : agilité,
continuité de service et sécurité.

Dans un monde ou I'nyper connectivité des
organisations génére de la complexité et
augmente le risque dexposition, aucune
collectivité ne peut négliger les impacts

Yanis Martinent, directrice régionale.

directs et indirects d'une cyberattaque.
Les experts en cybersécurité de SPIE ICS
proposentunedémarchedesécurisationdu
S| structurée en trois piliers (gouvernance,
défensif et offensif) qui est ensuite ajustée
aux spécificités de votre organisation.

privés et publics.

© Avec l'accélération de la digitalisation,
la cybersécurité s'impose comme un
enjeu majeur pour les entreprises et les
collectivités. Les cyberattaques se multi-
plient et concernent aujourd’hui tous les
types et toutes les tailles d'organismes

AVECSPIEICS ET CAP TERRITOIRES

O SPIEICS est le partenaire de confiance
de la transformation numérique des
entreprises. Nos experts accompagnent
quotidiennement les industriels et les collec-
tivités dans la prévention et la lutte contre les
cyberattaques. Anticipation, conformité et
proximité sont les ressorts de cette expertise.

METTEZ EN PLACE UNE CYBERSECURITE
adaptée a vos enjeux de conflance numerigue

O SPIEICS esttitulaire dumarché «Services
de cybersécurité et prestations associées »
auprés de Cap Territoires. Les prestations
sont ouvertes a tous les organismes publics
ou privés d'intérét général présents dans
les Hauts-de-France et en Normandie,
sans frais d'adhésion.
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PJID : le fournisseur de matériel audiovisuel

Implantée a
Amiens depuis
1999, la société

PJID fournit

tout le matériel
audiovisuel
d’'une institution,
d'une entreprise,
d’une collectivité
oud'un
établissement
scolaire. Elle fait
aussi du sur-
mesure grace

a son bureau
d’ingénierie.

pécialisée dans lintégration
Sde matériels audiovisuels,

PID « équipe tous les
lieux de réunion, de convention,
de conférence, de formation
ou déducation en proposant
la solution la plus adaptée »,
précise Florence Liénart, gérante
de lentreprise. Vidéoprojecteur,
caméra, écran, insonorisation..
tout l'équipement est disponible.
Au-dela de proposer du matériel, PID met
en place du sur mesure. En somme, chaque
projet est « une réflexion unique » liant d'un
coté les besoins clients et de I'autre les solutions
technologiques existantes sur le marché. La
société fait aussi concorder ces deux points en
offrant la meilleure ergonomie d'utilisation dans
le meilleur rapport économique en tenant en

compte la contrainte des lieux. Avec son bureau
d'ingénierie, chaque besoin est étudié, ce quifait
sa force... et sa spécialité, la domotique. « Nous
nous adaptons aux besoins réels de nos clients
et développons les interfaces de contréle en
interne sur le support désiré », précise encore la
gérante, mettant en place des solutions gréce
a un veille technologique.

SPECIALISTE DE L'INTEGRATION DE MATERIELS AUDIOVISUELS

Vidéo projection
Sonorisation
Affichage dynamique
Solutions interactives

Florence Lienart Directrice générale

Domotique

Streaming
Salle de conférence

CONTACT :

pjd-audiovisuel.com
pid@pjd-france.com
03 22 66 60 00
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Avec SCC France, I'lT au coeur
des projets stratégiques de transformation
de l'action publique

Filiale d'un groupe informatique privé fondé par ntégrer mais surtout accompagner la
transformationinformatiqued'unestructuretout
en incluant les enjeux sociétaux d'aujourd’hui et
de services informatiques posséde un ancrage fort de demain... les missions de SCC France conjuguent

Sir Peter Rigby en 1975 en Angleterre, cette société

sur le territoire national mais aussi dans les Hauts- | 2MPition et expertise. Et cest dans une logique
.. ] de stratégie responsable qu'elle déploie une offre

de-France. Modernisation des infrastructures, compléte de solutions informatiques performantes.
déploiement de stratégies réseaux, développement « Notre expertise couvre la totalité des attentes

de transformation et notre modele opérationnel
est aligné aux nouveaux enjeux de succés de
France est I'un des leaders dans son domaine, le nos clients », précise Loic Guillaume, directeur des
régions. De la conception a l'intégration, passant
par I'infogérance et I'expérience client, cette société
détermine les bonnes solutions en adéguation
Loic Guillaume, directeur des régions avec les bonnes pratiques de chacun de ses clients,
de facon personnalisée.

Avec un maillage territorial important au travers
de nombreuses agences en France, la proximité
est inscrite historiqguement dans I'ADN de cette
entreprise. Sa proximité également avec les grands
éditeurs et constructeurs lui confere une facilité
des projets. Présente dans les Haut-de-France
via une agence a Lille et son centre de support
national implanté a Valenciennes depuis cing ans,
mais aussi en Normandie et dans le Grand Est
elle a intégré la RSE au cceur de son modele par
'embauche et la formation de personnes issues du
bassin économique nordiste.

des usages et de I'expérience utilisateur... si SCC

groupe se démarque par son approche, la proximité.

L'innovation comme leitmotiv

C'est en regardant vers l'avenir que cette entreprise
numeérique se développe. Son plan a 2025
modélise cette ambition : en recrutant 400 a 500
collaborateurs en 2023, elle entend conforter sa
position de leader sur le marché IT, devenir I'acteur
majeur en France autour des services de bout
en bout autour de l'environnement utilisateur,
accompagner les collectivités et entreprises dans
leur stratégie cloud et proposer des solutions
innovantes dans le domaine des Smartcity, dans
le secteur de la santé et de I'éducation. « Notre
ambition est de stimuler le changement et le
progrés a travers des solutions et services IT et
d'étre le premier choix pour nos clients, partenaires
et employés » conclut Loic Guillaume
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GOUJON BUREAU

Pour efre bien.

creQteur e concepteur e cConsells e services

GOUJON BUREAU,
le spécialiste du mobilier professionnel

Installé a Compiegne
(Oise) depuis 30 ans,
Goujon Bureau est

le fournisseur du
mobilier professionnel
de CAP Territoires
depuis une dizaine
d'années. Atypique,
cette société assemble
les produits au sein de
son atelier, propose
du sur-mesure et de

la seconde main...

et s'adaptent aux
nouvelles fagons de
travailler.

ourné vers les nouvelles tendances, précurseur

de la seconde main, Goujon Bureau s'est fait un

nom dans le mobilier professionnel grace a sa
gamme de produits assemblés sur place, a Compiegne,
conjuguant savoir-faire et collection unigue. Entreprises,
collectivités ou établissements scolaires, avec plus de 100
000 références, cet expert propose une offre de mobilier
adaptée aux nouvelles exigences de confort. Et dans son
shoowroom de 3000 m?, ouvert en 2019, l'immersion dans
le monde du bien-étre au travail est totale. « Nous sommes
atypiques, cest ce qui attire, précise Patrick Goujon,
créateur et dirigeant de la société d'une trentaine de
collaborateurs. Nous nous adaptons aussi @ la demande
et nous faisons du sur-mesure car nous travaillons
avec une menuiserie a Soissons. » Bureaux connectés,
réglables et mobiles, “silent box" et cloisons acoustiques,
sieges design et modulables, cuisines, babyfoot.. le bien-
étre au travail est au coeur de son développement.

Patrick Goujon,
créateur et dirigeant de la société
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Les établissements Lucien,
la qualité avant tout

Implantée a Allone depuis
plus de 70 ans, cette
entreprise familiale - gérée
par la présidente Claudine
Lucien et son mari Xavier
Lucien, directeur des
opérations - approvisionne
les professionnels en
charcuterie et viandes
découpées. Partenaire
historique de CAP
territoires, I'entreprise
assure les livraisons dans
les Hauts-de-France et
posséde une couverture
nationale.

éritiere d'une tradition artisanale
H et de savoir-faire cette entreprise

familiale est experte dans la
fabrication de charcuterie et la découpe
de viande pour le monde professionnel.
Forte de sa renommée en restauration
professionnelle, chaque jour 40 tonnes
de produits répartis entre les gammes
de charcuterie et de viandes quittent les
établissements. « Avec également de
l'export, a hauteur de 6% de lactivité »,
précise Xavier Lucien. Et sa connaissance
du monde professionnel couvre tous
les besoins des structures. Cantine
scolaire, restauration sociale, centre
hospitalier, administration, restauration
dentreprise.. plus de 80% de son activité
se concentrent sur la restauration hors

Claudine LUCIEN

foyer. Une renommeée également fondée
sur la qualité : depuis 1992, Les Ets Lucien
cultivent une démarche qualité, certifiés
par ailleurs 1ISO 9001, et travaillent avec
nombre d'éleveurs adhérents a la « Charte
des bonnes pratiques d'élevage ».

Une entreprise familiale associant tradition et innovation,
ancrée dans leur territoire régional depuis plus de 70 ans !

Lentreprise a développé ses activités de charcuterie salaisons et de découpe de viandes aupres de nombreux clients.
Aujourd’hui installée sur un site de 30 000 m2, ETS LUCIEN déploie sa production dans un outil performant adapté
aux spécificités techniques et réglementaires.
Lensemble des 200 collaborateurs, professionnel et conscient de l'exigence de ses clients, travaille chaque jour a
proposer des produits et des services de qualité irréprochable.

Etablissements Lucien

130 rue des 40 mines, ZAC de Ther - 60000 Allonne

Téel. 0344 12 44 60
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#llegallais

VoTez MULTI-SPECIALISTE

QUINCAILLERIE © PLOMBERIE O EP!

Toute la quincaillerie professionnelle

Implanté a Caen,
avec une boutique
a Lille, 'entreprise
Legallais a plus de

130 ans d’existence.
Cette experte

en quincaillerie
professionnelle
propose 60 000
références livrables
sous 24 heures et
40 000 références
accessibles a tout
moment.

'estundesleadersfrancais. La petite quincaillerie

Legallaisest devenue undistributeur phare pour

les artisans, les professionnels du batiments
et les collectivités et regroupe 1 300 collaborateurs.
Produits du batiment, de la plomberie et de l'outillage,
« notre centre logistique permet de livrer des produits
partout en France sous 24 heures, précise Dimitri
Chantoiseau, directeur régional. Nous travaillons avec
les plus grands fabricants et répondons & toutes
les demandes, méme trés spécifiques. Nous nous
adaptons. » Une expertise qui 'amene aujourd’hui a
conseiller sur les produits, les installations mais aussi
sur les achats pratiques pour, par exemple, économiser
de I'énergie ou acheter autrement. Et sa force réside
notamment dans son modéle multicanal, dans lequel

le web permet de commander en toute simplicité. La renommée de Legallais lui a d'ailleurs
valu la médaille d'or, en 2021, et la médaille d'argent, en 2022, du meilleur site e-commerce de

I'année dans la catégorie BtoB.

legallais

QUINCAILLERIE

CONTACTEZ-NOUS!

02 31 230 230

VoTeE MULTI-SPECiALISTE

© PLOMBERIE O EPI

©°:60.000
REFERENCES

EN STOCK

Appel non-surtaxé
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PROFESSIONNELS & PARTICULIERS

Loxagri, I'entretien
personnalisé des espaces

Créée en 2007 a Maninghem
(62), la société Loxagri

s'est historiquement

lancée dans la robotique
pour I'élevage agricole. Au
service des professionnels
depuis sa création, elle est
devenue un des plus gros
concessionnaires dans le
domaine des espaces verts
en dix ans. Loxagri travaille
aujourd’hui avec les plus
grandes marques et propose
une trés large gamme de
références. Si les produits

et service sont premium, la
proximité I'est tout autant.

20

vec un chiffre d'affaires, en

2022, de 52 millions d'euros,

et 162 collaborateurs (dont

64 techniciens) installés
dans les Hauts-de-France, Loxagri est
bienimplantée dansles paysagesverts
des collectivités. Des travaux publics
au robots de traite, du machinisme
agricole aux Travaux Publics en
passant par le matériel des espaces
verts, cette société est devenue « un
spécialiste des professionnels »,
comme le décrit Damien Charles, le
directeur commercial.

Du coté des produits, Loxagri répond
a toutes les demandes, de la simple
trongconneuse  jusqu'au systeme
autonome de tonte. « Nous sommes
un marchand de solutions pour
l'entretien des espaces verts »,
présente Damien Charles. Et ces
solutions, elles sont consciemmment de
qualité car cette société est le plus gros
concessionnaire de France de leurs
plus gros fournisseurs, tels que Kubota,
Husqgvarna, Toro, AS Motor, Addax
(une marque de véhicules électriques
belges) ou encore Oeliatec, un fabricant
francais de machines de désherbage
sans produit phytosanitaire.

Parceque les meétiers des espaces
verts ont changés, Loxagri entend
accompagner les collectivités dans
leurs projets. La proximité inscrite
dans son ADN, l'objectif de cette
PME régionale est de conseiller sur le
meilleur entretien en adéquation avec
les bonnes machines, avec a la clé un
gain économique... et ce méme pour

Damien Charles,
le directeur commercial

les plus petites communes. « Pour les
collectivités, notre service rassemble
la machine, le contrat d'entretien et
des conditions de garantie jusqu'a
cing ans pour un colt d’entretien
fixe, explique encore le directeur
commercial. Nous vendons mais
nous conseillons sur un projet
spécialisé grdce a nos techniciens
trés présents. »

Fort de son ancrage dansles territoires
et de son développement, Loxagri
simplante peu a peu en Normandie
grace a ses parts acquises, depuis
2022, au sein du groupe Auber,
spécialiste du machinisme agricole
depuis 1960, en Seine Maritime. Avec
les mémes marques et les mémes
objectifs portés par cette proximité,
les deux groupes signent une belle
conjugaison de savoir-faire.. pour un
avenir florissant.



Avec Loxagri Lambin
Une satisfaction clients sans égale

Lorsque vous portez votre choix sur Loxagri Lambin,
vous n’investissez pas seulement dans nos produits de
qualité professionnelle, mais également dans un
partenariat .

Nous vous proposons une gamme de services et
d’assistances dédiés ...

Notre objectif est de vous aider a rendre vos
opérations aussi harmonieuses et efficaces que
possible en vous garantissant des équipements
toujours disponibles et opérationnels quand vous en
avez besoin. C'est notre engagement...

Damien CHARLES
06 48 19 46 03

damiencharles@lambin.fr




Z INEO

UNE SOCIETE DE EQUANS

INEO Infracom, Intégrateur leader
des infrastructures numeériques et de slreté

ort de 4 000 collaborateurs et de Francois PIERRON,
53 implantations, Ineo Infracom Directeur de 'Agence Nord
est engagé sur toute la chaine de
valeur de vos projets : du finance-

ment a la maintenance et |'exploitation

en passant par les études de conception

et la réalisation.

Nous plagons l'expertise de nos collabo-

rateurs et la proximité avec nos clients au

coeur de notre démarche. Nos métiers

de Technologies de I'lnformation et de la

Communication et de la slreté sont au

service de vos activités, de vos enjeux et

de vos usages.

Au service des Territoires
Connectés et Durables

Ineo Infracom apporte le Trés Haut Dé-
bit sur le territoire et nous déployons les
infrastructures fibre optique et de radio-
communications dans les villes, métro-
poles, voies de transport et zones rurales.
Nous sommes également spécialisés
dans les infrastructures numeériques, as-
surant la transmission, le traitement, la
sécurité informatique, I'nébergement
et le stockage des données d'entreprise.
Les Communications Unifiées offrent a

T -.¢" nig, 4

o Métiers de la route

nos clients un large éventail de solution TERRITOIRE + Eclairage public

L K i X , INTELLIGENT * Gestion Qe £} mo_blllte
de téléphonie de la plus simple jusqu'au o Tranquillité publique

, . . . . . B d h électril
centre d'appels hébergés. Premier inté- e
grateur de Solutions de Vidéoprotection 1 4 000
i i WitA o e ® Supervision & Hypervision
depuis 2002, hou; a|dorjs les collchwte; SORETE s Ll Collaborateurs
et les entreprises a protéger leurs territoi- * Vidéoprotection
res et leur patrimoine grace a des solu-
tions de s(ireté e Infrastructures de réseaux
) e . RESEAUX électriques 53
« Avec une activité de maintenance et °Lnfra_st;ructtures de réseaux Implantations en France
. . N . . L. umides et gaz
exploitation trés développée, précise
H H ' e Réseau filiaire, fibre
Francois PIERRON, D|re\cteur de I'Agence TECHNOLOGIE DE T
Nord, nous sommes trés proches de nos L'INFORMATION ET DE * Connectivité Radio
. . LA COMMUNICATION ® Solutions numériques

clients et nous travaillons avec les gran- o Cybersécurité

des collectivités comme les plus petites,
ainsi que toutes les entreprises maillant
notre territoire. »

Cette proximité et l'expertise de nos co-
llaborateurs font que nous contribuons a
I'attractivité des territoires et a la compé-
titivité de nos clients.

Fineo

UNE MAaHIUE DE EQUANS
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Simplifiez
la diffusion de vos

MARCHES PUBLICS !
ﬂ MarchésPublics-pQ

Solutions sur mesure

Vos marchés Assistance Tarification
juridiquement compléte a l’acte sans
sécurisés GRATUITE abonnement

Forfait Eco a 90€ ht*

Une Question? Une présentation sans engagement?
CONTACTEZ NOUS !

Jenny Meplon = Arnaud Sellier

\ 06.17.87.32.22 |\ 06.17.87.32.62
Depts 59 & 62 & Depts 02, 60 & 80
@ j-meplon@gazettesolutions.fr . @ arnaud.sellier@picardiegazette.fr

* Sur les Marchés inferieurs & 90 000€ ht I Q GME’H‘E
www.marchespublics.pro - al@annonceslegales.pro

———SOLUTIONS

Votre Régie Annonces Légales & Formalités







